SUNEX w dwa lata prawie 2-krotnie zwiekszyt przychody

Raciborski producent innowacyjnych energooszczednych rozwigzan w ramach techniki grzewczej w
| potowie 2018 roku wypracowat 27,1 min zt skonsolidowanych przychodéw, co stanowi wzrost rok do
roku o 47%, a w odniesieniu do poziomu sprzed dwéch lat — wzrost o prawie 100%. EBIT wynidst 1,6 min
zt (+288% r/r), EBITDA 2,6 min zt (+98% r/r), a zysk netto 0,8 min zt (+52% r/r). W Il kwartale 2018 roku
spotka nie zwolnita tempa. Narastajgco jej przychody osiggnety poziom 43,7 min zt (+38% r/r). SUNEX
stale powieksza portfolio produktowe. W tym celu wybuduje w Raciborzu nowoczesny park maszynowy.

Skokowy wzrost wynikow to gtownie efekt ciggtej optymalizacji oferty. Nasza dziatalnosc
charakteryzuje sie sezonowosciq, wiec systematycznie wprowadzamy do sprzedazy produkty takie jak
np. systemy grzewczo-klimatyzacyjne czy kottownie hybrydowe, ktdre pozwalajq zniwelowac zimowy
przestdj. Staramy sie takze wytwarzac wiekszos¢ produktow we wfasnym zakresie, co pozytywnie
wptywa zarowno na przychody, ale przede wszystkim na rentownosc. Efekty przynosi rowniez
wdrozona w 2016 roku Zaktadowa Kontrola Produkcji - méwi Romuald Kalyciok, prezes SUNEX S.A.

Wyzsza sprzedaz zostata zrealizowana zaroéwno w kraju jak i za granicy. Najbardziej znaczgcymi
kierunkami pozostajg Niemcy i Polska, gdzie udziat tych rynkdw w strukturze sprzedazy wynosi kolejno
50% oraz 40%. Wiekszos¢ sprzedazy odbywa sie w euro. Spétka minimalizuje ryzyko kursowe poprzez
hedging naturalny.

Rynek niemiecki jest nam znany od wielu lat. Wypracowalismy tam solidng sie¢ kontaktow, ktdra
zapewnia nam stabilny rozwdj i mimo wysokiego poziomu nasycenia odnotowujemy regularny naptyw
zamowien. Bacznie obserwujemy takze rodzimy rynek, gdzie Swiadomos¢ ekologiczna zaczyna wzrastac
i spodziewamy sie, Zze najblizsze lata bedzie cechowacd stopniowy wzrost zamowient na urzqdzenia
oparte o wysokoefektywne energetyczne rozwiqzania techniki grzewczej. Szukamy rowniez okazji
biznesowych w krajach, gdzie zapotrzebowanie na produkty takie jak kolektory stoneczne, czy pompy
ciepta jest stafe przez caty rok. W ostatnim pdtroczu odnotowalismy solidne wzrosty we Wrtoszech i
Rumunii, ale dziatamy takze m.in.: we Francji czy Hiszpanii, w ktdrych popularnos¢ marki SUNEX jest
coraz wieksza — przekonuje prezes.

Czynnikiem, ktdry istotnie wptynie na dziatalnos¢ Spotki w najblizszych latach, bedzie budowa nowego
parku maszynowego. SUNEX szacuje warto$¢ projektu na ok 8-9 min zt. Spdtka ztozyta wnioski o
dofinansowanie tego Projektu. Posiada juz informacje o rekomendowaniu Projektu do wsparcia z BGK,
a po spetnieniu odpowiednich warunkow i podpisaniu umowy o dotacje, poinformuje o tym rynek.

Obiekt bedzie sktadat sie z linii technologicznych umozliwiajgcych produkcje urzgdzen, ktore nie tylko
uzupetniq nasze portfolio produktowe, ale takze bedq stanowic¢ substytut dla urzqdzeri innych
producentdw znajdujgcych sie w naszej ofercie. Pozwoli to na skokowq poprawe rentownosci oraz
bardziej intensywnqg ekspansje geograficzng i produktowg — komentuje Romuald Kalyciok, prezes
SUNEX S.A.
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